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A importância dos 
Business Angels 

para um Promotor



Introdução
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A Leoa e a Raposa

A leoa reprovada pela raposa, por ter um só filhote ao 

invés de muitos, respondeu: 

"Sim, mas um leão.“

"A excelência não está na 
quantidade, mas na 

qualidade."
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BullPharma

Serviços de Procurement e leilão web-

based para a Indústria Farmacêutica 

para:

•• ProduProduçção em Outsourcingão em Outsourcing

•• Substância Activa (APl)Substância Activa (APl)

•• Dossier de RegistoDossier de Registo

Indicamos o fornecedor com o 
melhor preço, de acordo com as 
especificidades dos clientes
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Evolução

IDEIA MERCADOEMPRESACAPITALPlano Neg

Business 
Angels
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Shareholders

• InovCapital – Sociedade de Capital de Risco, S.A.

• Santipharma, Lda.

• Promotor

• Netchange – Consultores de Sistemas de 
Informação, S.A.

• MSeven – Gestão Empresarial, Lda.

• Pitagórica, Investigação e Estudos de Mercado, 
S.A.
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Capital

Projecto

Money Smart Money
- Capital de Risco - Business Angels

Money wants Smart Money

PN
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Alavancagem do 
Capital

PN

€€

€€€€€€€€€€€€€€€

?
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Alavancagem do 
Capital

PNSmart €

€€€€€€€€€€€€€€€



- Acreditar no projecto

- Contactos 

- Competências específicas que criam 
valor ao projecto

- Experiência em gestão 

- Experiência no sector

- Capital 
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Características dos 
BA
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Contribuições

• InovCapital - €€€€€

• Santipharma, Lda. - Grande Conhecimento                           

da Indústria e CONTACTOS

• Promotor - Ideia, conhecimento da indústria, 

suor e lágrimas

• Netchange - Parceiro tecnológico

• Mseven - Gestão, comunicação e Marketing

• Pitagórica - Permitiu chegar a outros BA
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Lições

• Decisões muito rápidas de investimento

• Querem esforço do Promotor (salário baixo...)

• Investem por vezes através de sociedades 
pessoais e não a título individual

• Quando vários BA que não se conhecem 
entre si, é necessário fazer um trabalho de 
conhecimento mútuo entre eles

• Exigentes, mas disponíveis para ajudar

• Dificuldades de Agenda
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Conclusão

Uma empresa para vencer 
necessita de um BA que 

seja um Leão na Selva em 
que actua


