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“Gerir é sempre
complieago quando se
teva a profissdo a sério
e seni clunanonms
Anténio de Almeida

Presidente da Conselho Geral
e de Supeivisao da EDP, in "On”

BUSINESS ANGELS

Aparecam os pro_lectos
que dinheiro ndo faltara

O principal problema é falta de capacidade de gestio

Lufsa Bessa Ibessag@mediafin.pt

£ quase um apelo e tanto podia ser
subscrito pelos homens do capital de
risco como pelos pioneiros business
angels portugueses, que andaram na
estrada na sua primeira semana na-
cional até A passada sexta-feira.

As contas sdo ficeis de fazer As
empresas que fazem parte da Asso-
diagiio Portuguesa de Capital de Ris-
co (APCRI) tém 1.100 mithoes de
euros de fundos sob gestio, mas in-
vestimmentos et carteira inferiores a
700 milhdes, o que deixa 400 mi-

Ihdes disponiveis. Oscinco clubes
de business angels que se
reuniram em fe-
deracao

e cnvolvem 200 potenciais investido-
res ém, segundo Francisco Banha,
um dos impulsionadores do movi-
mente, cerca de 30 mithes de euros
disponiveis: *MNesta fase o mais im-
portirite € a exisiéncia dos 200 e uma
forte vontade de investir™

Quero exemplo: dois projectos se-
leccionadlos pela Coter faram apre-
sentados a porenciais investidores:
houve disponibilidade de 100 mi-
1hdes, quando 56 eram precisos 15
milhdes.

Se o probilerna ndo é dinheiro en-
tdo qual 62 Mério Pinto, da Chanpe
Partners ¢ presidente da APCRI, diz
que o principal problema dos projec-
tos que aparecers & serem de * pessaas
sem capacidade de gestao™. O que
implica que os gestores das capitais
de risco se envolvam dentasia-
co na gestdo corrente
das participa-
das,

para além do que seria o seu papel, e
aponta a complementaridade entre
as capitais de risco e os business an-
rels que, no jarpio especializado, dis-
ponibilizam smarr money - além de
dinheiro, trazem know how e uma
rede de contacros.

Na Europa em 2006, 0 capital de
risco eanalizou 71 mil milhées de eu-
ros dos fundos disponiveis para com-
pras de emipresas {buy outs} eapenas
18 milhdes para venrure capital, Nas
operagdes efectivamente realizadas,
que rotalizaram 50,3 mil milhdcs,
78% das operagdes em valor foram
buy outs, mas em fungio do mime-
ro de investimentos, o venture capi-
tal representou 73%.

Em Portugal, no primeiro sermes-
tie de 2006, os buy outs também do-
minarant: represertaram 44% do
valor investido, embora apenas com
oito empresas, Mas os investimentos
de seed capital e star up estio a su-

lxir: 18% em valor e 44 projectos.
“Nos dltimos 24 meses, fizemos
mais de 100 projectos de investdmen-
tos nas fases de seed capital e start
ups™, sublinha Francisco Banha.

A Federagfio Nacional das Asso-
ciagoes de Business Angels foi lor-
malmente constituida hd um més ¢
retine para jd apenas cince clubes,
mMas s Seus promotores @ a am-
bigao de chegar aos 1.000 clubes em
dois anos.

Apesar de ainda pouce mais do
queembriondniosji fizermm negdcios.
O primeiro foi de um business angel
que reside nos Estados Unidos, e en-
volvew a LUMA , empresa de manu-
tengao de equipamentos informati-
cos, que foi alienada ao grupa Promo-
soft. Mas hi outro,entre os quais umz
panificaclora do Alentejo, ou a Fluidi-
niova, spin off da Faculdade de Enge-
nharia da Universidade do Posto

Nao debate que assinalou a pas-
sagem do road show pelo Porto, or-
ganizado pelo Invicra Angels, o anjo
portuense Ricardo Luz resumiv a
matéria: * objectivo ndo é mudar
o mundo mas ganhar dinheiro™. E

contribuir para que outros possam
fazer o mesmo.




